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Resultatet for forsta halvaret 2011 uppgick till -555 tkr (-65 tkr) med en omséttning pa
124 tkr (0 tkr), huvudsakligen genererad fran konsultverksamheten, som i dagslaget
dels innefattar uppdrag inom bolagsstyrning samt dels support i immateriella
rattigheter. Resultatminskningen beror i férsta hand pa 6kade kostnader for
avskrivningar samt arsavgifter fér under féregaende ar foérvarvade patent samt
personalkostnader. Gladjande nog har férsaljningen av CoolHeater® inletts under
andra kvartalet 2011. Marknadsféring av Implementas MFG-1000 samt magnetiska
peptidnanopartiklar har inletts efter att fokus tidigare helt legat pa CoolHeater®.

Marknadsintroduktion av CoolHeater® pa svenska marknaden

Den nordiska distributéren BergmanLabora har under perioden férnyat distributionsavtalet fér CoolHeater®
pa den svenska marknaden och gjort den forsta bestallningen av 2 instrument, vilka levererades under
andra kvartalet 2011. Marknadsintroduktion av CoolHeater® OEM pa den svenska marknaden pagar. OEM
innebér i praktiken att Implementa tillverkar omrérarna med en frontpanel med BergmanLaboras logotyp.
De kunder som kopt tidigare versioner av CoolHeater® har erbjudits att byta ut dessa mot den nya
versionen, vilket har mottagits positivt och de gamla instrumenten har successivt bérjat erséttas.
Serieproduktion av CoolHeater® pagar enligt plan. Implementa kommer initialt att tillverka CoolHeater® in-
house och har knutit en extern lokal partner fér montering av kretskorten till verksamheten. Underleveran-
torer for tillverkning av mekaniska komponenter finns redan sedan tidigare. Da stérre tillverkningsvolymer
bérjar komma i fraga avser Implementa att [dgga ut produktionen till en extern ISO-certifierad partner.

Internationell marknadsbearbetning

Det & min bedémning att CoolHeater® under 2011 kommer att bdrja generera intékter genom de
forsaljningskanaler som haller pa att arbetas upp samt att intresse fér de magnetismbaserade produkterna
hos lampliga férséljningskanaler kan vackas s& att dven de kan bérja generera intékter. Det ar vidare
Implementas plan att sa snart det ar méljligt bérja marknadsféra CoolHeater® och de magnetismbaserade
produkterna internationellt genom expansion av distributérsnatverket, vilket kraver finansiella resurser.

Framtiden - nytt affarsprojekt

Under min tid som VD for det listade tillvaxtbolaget Chemel AB, sedermera Biotech-IgG AB, upplevde jag
att det inte alltid ar s& |4tt att med begransade resurser tillféra verksamheten nédvandig specialkompetens.
Marknadsféring, finansiell rapportering, prototyptillverkning och férséljning &r exempel pa sddana omraden
dar specialkompetens behévs, men dar det i det lilla tillvaxtbolaget inte finns resurser att anstalla eller
engagera en partner fullt ut. Detta fick till féljd att jag och mina medarbetare fick synnerligen god évning
inom manga skiftande kompetensomraden, vilket visserligen tog tid i ansprak da, men som idag ar en
tillgadng som nu till fullo stér till Implementas férfogande samt genom konsultuppdrag till externa kunder.

Implementa kommer under hésten 2011, férutsatt att resurser kan géras tillgangliga, ha méjlighet att inleda
ett nytt affarsprojekt dar bolaget i ett férsta skede erbjuds férvarv av en egen fastighet pa det expansiva
Brunnshdgsomradet i Lund néra ESS-anl&ggningen. Detta innebdr initialt att verksamheten kan bedrivas i
egna lokaler samt skapar pa sikt mojlighet till ytterligare inkomstkallor genom t ex hyresintakter. Visionen
inom afférsprojektet innefattar skapandet av ett entreprendriellt innovationshus fér tillvaxtbolag, framst
inom LifeScience- och BioTek-omradena, dar dessa bolag in-house kan fa tiligang till Implementas
kompetens och kontaktnat inom teknisk entreprendrsverksamhet, afférsutveckling och bolagsstyrning. Mer
information om utvecklingen av detta projekt kommer att ges under hésten 2011.
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